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SALES & SERVICE 
 ENGINEERING

WIRTSCHAFTSINGENIEURWESEN

Master of Business Administration (MBA)
systemakkreditiert

JETZT 

BEWERBEN!

DIE ERSTEN SCHRITTE
Bewerbungsschluss
Sommersemester  15. Januar (Quereinstieg) 
(für Bewerber aus Nicht-EU Ländern 15. Oktober des Vorjahres)
Wintersemester  15. Juli 
(für Bewerber aus Nicht-EU Ländern 15. April)

Bewerbungsunterlagen an
Hochschule Furtwangen
Fakultät WING
Prof. Lutz Leuendorf  
Robert-Gerwig-Platz 1
78120 Furtwangen

Fragen zum Studium?
Prof. Lutz Leuendorf
Fakultät Wirtschaftsingenieurwesen
Studiendekan SEM
Robert-Gerwig-Platz 1
78120 Furtwangen
+49 7723 920-2188
+49 7723 920-1869
sem.wing@hs-furtwangen.de

SCAN ME



• Qualität, Internationalität und Praxisnähe
• Kleine Gruppen und Vorlesungen für den größtmöglichen Lernerfolg
• Über 140 Partnerhochschulen weltweit
• Modernste Labore, eine zeitgemäße IT-Infrastruktur und eine der besten 

Wissenschaftsbibliotheken Deutschlands

DIE HOCHSCHULE FURTWANGEN

DER STUDIENGANG
Qualifiziert für Führungspositionen
Mit dem berufsbegleitenden MBA in Sales & Service machen wir Sie in drei 
Semestern fit für anspruchsvolle Führungsaufgaben. Sie erwerben Kenntnisse 
in den Bereichen Unternehmensführung, Marketing und Vertrieb sowie im 
Management von Dienstleistungen und Informationstechnologien. Sie vertiefen 
Ihr fachliches Wissen, erweitern Ihre Management-Fähigkeiten und stärken Ihre 
Führungskompetenzen.

DER STUDIENVERLAUF

Cost Accounting, Case Studies General Management, Soft Skills (Self-Manage-
ment), International Marketing, International Sales I, Business Communication, 

International Project Management, Grundlagen Service Management, 
Service Strategy & Sales, Service Engineering & Operations, 

Information Management, ERP-Systeme, Product Data Management

Human Ressource Management and Leadership, Business Law, 
Supply Chain Management, Strategic Innovation Management, 

Master-Thesis, Thesis Seminar

Applied Controlling, Business Development, International Sales II, 
Business Game Marketing, Intercultural Communication, International Workshop, 

Case Studies International Management, Service Marketing, Case Studies Service,                         
IT-Management, Corporate Communication

Hochschulabschluss, Berufserfahrung
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„Die vielseitigen Inhalte des Masterstudiengangs 
Sales & Service Engineering haben die perfekte 
Basis für meinen derzeitigen Job als Team Leader 
Service Sales gelegt. Wichtiger Bestandteil wäh-
rend des Studiums war das regelmäßige Ausarbei-
ten von Analysen und Strategien in verschiedenen 
Bereichen und Gruppenkonstellationen. Diese 
Arbeitsweise und Erfahrungen haben nicht nur 
Spaß gemacht, sondern helfen mir heute sehr in 
meinem beruflichen Alltag.“
Lars Dorer, Team Leader Service Sales

Die meisten MBA-Studierenden nehmen ihr Studium im Wintersemester 
auf. Dann gilt folgender dreisemestriger Ablaufplan:

GUTE GRÜNDE FÜR DAS STUDIUM
• Ganzheitliche Kompetenz in Management, Marketing, Vertrieb und 

Service sowie Information Management
• Vernetzter, internationaler und interdisziplinärer Studiengang
• Dozenten verfügen über langjährige internationale Erfahrung, Gastdo-

zenten aus dem Ausland bringen zusätzliches Know-how
• Top bewertet im CHE-Ranking und mit bestem Renommee in der 

Industrie
• Umfangreiche Kooperation mit Firmen verschiedenster Größen und 

Tätigkeitsfelder, regional, national und international
• MBA-Studium zu einem attraktiven Preis-/Leistungsverhältnis

Quereinstieg möglich
Bei Studienstart im Sommersemester erreichen Sie den MBA-Abschluss 
nach vier Semestern: Sie steigen im zweiten Semester ein und können 
bereits 50% der Studienfächer vorziehen.

MBA in 
Sales & Service 

Engineering
General 

Management

Marketing 
and Sales

Service

International Information



• Qualität, Internationalität und Praxisnähe
• Kleine Gruppen und Vorlesungen für den größtmöglichen Lernerfolg
• Über 140 Partnerhochschulen weltweit
• Modernste Labore, eine zeitgemäße IT-Infrastruktur und eine der besten 

Wissenschaftsbibliotheken Deutschlands

DIE HOCHSCHULE FURTWANGEN

DER STUDIENGANG
Qualifiziert für Führungspositionen
Mit dem berufsbegleitenden MBA in Sales & Service machen wir Sie in drei 
Semestern fit für anspruchsvolle Führungsaufgaben. Sie erwerben Kenntnisse 
in den Bereichen Unternehmensführung, Marketing und Vertrieb sowie im 
Management von Dienstleistungen und Informationstechnologien. Sie vertiefen 
Ihr fachliches Wissen, erweitern Ihre Management-Fähigkeiten und stärken Ihre 
Führungskompetenzen.

DER STUDIENVERLAUF

Cost Accounting, Case Studies General Management, Soft Skills (Self-Manage-
ment), International Marketing, International Sales I, Business Communication, 

International Project Management, Grundlagen Service Management, 
Service Strategy & Sales, Service Engineering & Operations, 

Information Management, ERP-Systeme, Product Data Management

Human Ressource Management and Leadership, Business Law, 
Supply Chain Management, Strategic Innovation Management, 

Master-Thesis, Thesis Seminar

Applied Controlling, Business Development, International Sales II, 
Business Game Marketing, Intercultural Communication, International Workshop, 

Case Studies International Management, Service Marketing, Case Studies Service,                         
IT-Management, Corporate Communication

Hochschulabschluss, Berufserfahrung

   
   

 S
em

es
te

r

3

2

1

„Die vielseitigen Inhalte des Masterstudiengangs 
Sales & Service Engineering haben die perfekte 
Basis für meinen derzeitigen Job als Team Leader 
Service Sales gelegt. Wichtiger Bestandteil wäh-
rend des Studiums war das regelmäßige Ausarbei-
ten von Analysen und Strategien in verschiedenen 
Bereichen und Gruppenkonstellationen. Diese 
Arbeitsweise und Erfahrungen haben nicht nur 
Spaß gemacht, sondern helfen mir heute sehr in 
meinem beruflichen Alltag.“
Lars Dorer, Team Leader Service Sales

Die meisten MBA-Studierenden nehmen ihr Studium im Wintersemester 
auf. Dann gilt folgender dreisemestriger Ablaufplan:

GUTE GRÜNDE FÜR DAS STUDIUM
• Ganzheitliche Kompetenz in Management, Marketing, Vertrieb und 

Service sowie Information Management
• Vernetzter, internationaler und interdisziplinärer Studiengang
• Dozenten verfügen über langjährige internationale Erfahrung, Gastdo-

zenten aus dem Ausland bringen zusätzliches Know-how
• Top bewertet im CHE-Ranking und mit bestem Renommee in der 

Industrie
• Umfangreiche Kooperation mit Firmen verschiedenster Größen und 

Tätigkeitsfelder, regional, national und international
• MBA-Studium zu einem attraktiven Preis-/Leistungsverhältnis

Quereinstieg möglich
Bei Studienstart im Sommersemester erreichen Sie den MBA-Abschluss 
nach vier Semestern: Sie steigen im zweiten Semester ein und können 
bereits 50% der Studienfächer vorziehen.

MBA in 
Sales & Service 

Engineering
General 

Management

Marketing 
and Sales

Service

International Information



WIRTSCHAFTSINGENIEURWESEN

sem.hs-furtwangen.de

©
 H

FU
 M

VB
 0

2/
20

SALES & SERVICE 
 ENGINEERING

WIRTSCHAFTSINGENIEURWESEN

Master of Business Administration (MBA)
systemakkreditiert

JETZT 

BEWERBEN!

DIE ERSTEN SCHRITTE
Bewerbungsschluss
Sommersemester  15. Januar (Quereinstieg) 
(für Bewerber aus Nicht-EU Ländern 15. Oktober des Vorjahres)
Wintersemester  15. Juli 
(für Bewerber aus Nicht-EU Ländern 15. April)

Bewerbungsunterlagen an
Hochschule Furtwangen
Fakultät WING
Prof. Lutz Leuendorf  
Robert-Gerwig-Platz 1
78120 Furtwangen

Fragen zum Studium?
Prof. Lutz Leuendorf
Fakultät Wirtschaftsingenieurwesen
Studiendekan SEM
Robert-Gerwig-Platz 1
78120 Furtwangen
+49 7723 920-2188
+49 7723 920-1869
sem.wing@hs-furtwangen.de

SCAN ME


	HFU SEM SPO13_1
	HFU SEM SPO13_2
	HFU SEM SPO13_3
	HFU SEM SPO13_4



